14

Unternehmen

CRN 22/ 28. Mai 2015

Gebrauchte Hardware in der B2B-Marktiibersicht

bb-net mit tecXL bei ITscope

Ab sofort kénnen Fachhandler
iiber die B-2-B-ITK-Marktiibersicht
ITscope auch wiederaufbereitete
Hardware von »tecXL« finden und
vergleichen oder auch selbst
anbieten. Damit erschlie8en sich
sowohl neue Einkaufs- als auch
Vertriebskanile.

Lars Bube

Im Planet Reseller auf der diesjiah-
rigen CeBIT haben der Refur-
bisher und Spezialdistributor bb-
net sowie die B-2-B-ITK-Markt-
iibersicht ITscope eine weitrei-
chende Kooperation vereinbart.
Inzwischen sind die dort entwi-
ckelten Ideen bereits vollstandig
umgesetzt, sodass die Produkte
der bb-net-Eigenmarke »tecXL«
fiir den Fachhandel ab sofort in
der umfassenden B-2-B-Markt-
tibersicht zu finden sind.

Dank der intensiven Projektar-
beit kann bb-net nun samtliche
seiner professionell wiederaufbe-
reiteten Produkte wie Business-
Notebooks der Premium-Anbieter

// scopg

Michael Bleicher (links), Geschéftsfiihrer der bb-net media GmbH,

zusammen mit Alexander Miinkel, Geschéftsfiihrer von ITscope, auf

der CeBIT 2015

Dell, Fujitsu, HP und Lenovo so-
wie Apples iPhones und iPads
oder auch Arbeitsspeicher tiber
eine Schnittstelle in das Portal
uibermitteln. Dazu gehoren auch
weitergehende Informationen
wie Artikelstimme und Daten-
blitter sowie EAN-Codes und
Realtime-Lagerbestdnde, die fiir
Aufgaben wie Vergleiche oder die
Einkaufs- und Projektplanung
entscheidend sind.

Die gleichen Moglichkeiten stehen
den Reseller-Partnern zudem fiir
ihr eigenes Angebotsportfolio der
Marke tecXL zur Verfiigung, um
sich so neue Vertriebswege und
Kunden fiir ihre Ware zu er-
schlieBen. Immerhin wird ITscope
bereits von iiber 5.000 Fachhind-
lern und anderen Marktteilneh-
mern sowie 200 ITK-Herstellern
und -Distributoren fiir Recherche,
Information, Angebot und Einkauf

genutzt. Durch das vor allem in
seiner Bedienfreundlichkeit ver-
besserte Angebotsmodul sollen sie
die Angebote einfach einbinden
und in ihr eigenes Portal integrie-
ren sowie ihren Kun-
den zur Verfiigung
stellen konnen.

»Mit der neuen An-
gebotsfunktion kon-
nen Hindler direkt aus
dem ITscope-Katalog
heraus Angebote mit-
samt Preiskalkulation dem End-
kunden online zur Verfiigung stel-
len und so den gesamten Prozess
der Angebotserstellung von der
Verhandlung der Konditionen bis
hin zur Bestellung der benotigten
Produkte inklusive optimierter
Aufteilung auf mehrere Lieferan-
ten medienbruchfrei abwickelng,
erklart Benjamin Mund, Geschifts-
fithrer bei ITscope, die Neuerun-
gen. Die Produkt-, Angebots- und
Bestelldaten werden den Waren-
wirtschaftssystemen dabei tiber
ein API zur Verfliigung gestellt.
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Fir ITscope ist die Erweiterung
des Angebots um die Kategorie
der wiederaufbereiteten Hard-
ware laut Mund eine logische Re-
aktion auf die wachsende Nach-
frage danach im Chan-
nel und eine neue
Chance fiir seine Nut-
zer. Er plant bereits,
das Angebot in diesem
Bereich kiinftig noch
auszuweiten. bb-net
bezeichnet er dabei als
idealen Kooperationspartner — das
Unternehmen bringe Qualitit und
Verlasslichkeit sowie eine bekann-
te Marke mit. Ebenso freut sich
Michael Bleicher, Geschiftsfithrer
der bb-net media GmbH, {iber
die Kooperation, die wenige Tage
nach ihrem Start bereits erste
Friichte tragt. Sein Vertriebsteam
registriere schon jetzt steigende
Anfragen iiber das Portal. m
bb-net media GmbH
A d Be 16, 97421 Schweinfurt
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